
 

 1

下記は、1月16日（アメリカ時間）に発表されたプレスリリースの翻訳です。 
 

シティ、2008年第4四半期の決算を発表 
純損失は82.9億ドル、一株当たり損失は1.72ドル 

 

継続事業における純損失の121.4億ドル、一株当たり損失の2.44ドルは、 

証券及び銀行業務における評価損及び損失、貸倒損失の増加、貸倒引当金の積増し、 

並びに人員削減に関連する事業再構築費が主因 

 

費用、人員及び資産の削減が進展 

 

強固な資本及び構造的流動性を持続 

 

2008年通期の収益は528億ドル、純損失は187.2億ドル 

 

 

2009年1月16日ニューヨーク発： シティグループ･インク（NYSE:C）は本日、2008年第4四半期の決算は純損失82.9億ドル、

発行済株式数5,347百万株の一株当たり損失1.72ドルと発表しました。56億ドルの収益は、証券及び銀行業務における評価

損及び損失により影響を受けました。また業績には、61億ドルの正味貸倒損失及び60億ドルの正味貸倒引当金繰入額が含

まれています。 

 

シティグループは、2008年通期の純損失を187.2億ドル、一株当たり損失を3.88ドルと発表しました。通期の事業部門別業績

については、付表Cを参照してください。 

 

主要な事項 

・ 業績は、証券及び銀行業務における収益評価において78億ドル、デリバティブ・ポジション（モノライン保険会社を除きま

す。）に関する53億ドルの与信評価の下方修正、プライベートエクイティ及びエクイティ投資における25億ドルの損失、20
億ドルの事業再構築費、並びに60億ドルの正味貸倒引当金繰入額といった悪影響を反映。 

・ 預金ベースは、困難な環境にかかわらず2008年第3四半期に比べ同水準を維持。 

・ 利ざや（正味利息マージン）は、2007年第4四半期に比べ73ベーシス・ポイント上昇。 

・ 事業再構築費用及びリポジショニング費用を除く費用は、2008年第3四半期以降4%減少し、2007年第4四半期以降

14%減少。 

・ 2008年第3四半期以降、人員を約29,000名削減し、2008年通期で約52,000名の削減。 

・ 資本ポジションは、金融安定化策（TARP）の一環としてなされた米国財務省に対する450億ドルの優先株式及びワラント

の発行により強化。Tier 1資本比率は約11.8%。 

・ ドイツのリテールバンキング部門の売却完了により税引後利益39億ドルを、シティ・グローバル・サービシズ・リミテッドの

売却の完了により税引後利益1.92億ドルをそれぞれ計上。 

 

2009年1月15日に最終合意に達した米国政府との損失分担プログラムにより、リスクが減少し、また3,010億ドルの対象資産

に関する資本規制上の要請は軽減されました。加えて、シティは、米国財務省及び連邦預金保険公社（FDIC）に対する71
億ドルの優先残余財産分配請求権付永久優先株式及びワラントの発行を完了しました。 

 

2009年1月13日、シティは、モルガン・スタンレー・スミス・バーニー合弁会社について発表しました。シティは、スミス・バーニ

ーと引換えに合弁会社の49%の株式を取得し、かつ27億ドルの現金の支払いを受けます。2009年後半に予定されている取

引完了時に、本取引により、税引前利益約95億ドル（税引後利益約58億ドル）、有形普通株主資本約65億ドルの増加及び

Tier 1資本約64億ドルの増加が実現されることになります。 

 

経営陣のコメント 

「シティの業績は、キャピタル・マーケットにおける前例のない混乱と脆弱な経済により不振が続いています。しかし、シティの

顧客は活発にシティと取引をしており、多くの中核となる顧客基盤は引き続き好調な成果を達成しました。シティは、健全化と

いう2008年の主要な目標に向けて引き続き改善を行いました。シティは、Tier 1と構造的流動性を大幅に強化し、バランスシ

ートを圧縮し、費用及び人員を削減しました。シティはまた、バランスシートから生じるリスクの低減についても大きく前進しま

した。シティの非中核・不採算資産等（レガシー・アセット）は約3,000億ドルに減少し、3,000億ドルを超える資産は現在損失
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分担のアレンジでカバーされ、また貸倒引当金に140億ドルが追加計上されました。シティがリスクを減少させ、また一定の有

価証券及びローンの区分について、トレーディング目的保有及び売却目的保有から満期保有目的又は投資目的保有に組

み替えるという施策を行った結果、2009年における時価評価に伴うボラティリティは減少するものと思われます。」 

 

「本日、シティは、経営管理を目的に、会社をシティコープとシティ・ホールディングスの二つの事業部門に分割する予定を発

表しました。シティは、収益性を回復させるため、またシティの価値の最大化とTCE（有形普通株式株主資本）の強化に専念

するための明確なロードマップを作成しているところです。」 

 

「シティは、金融市場のできる限り速やかな回復を支援することに取り組みます。この回復を加速させるため、シティはTARP
により受け取った資本を米国の経済や消費者の支援に活用されるよう提供しており、競争力のある条件で、責任をもって米

国の家計やビジネスへの与信を拡大しているところです。」 

 

「私は、我々の業界における著しく混乱した時期を通じてシティの何十万人もの同僚達がシティの顧客やビジネスのために

注力し続けてきたことを評価したいと思います。世界の前例のない金融市場の混乱にもかかわらず、シティの同僚達は最高

のプロフェッショナリズムと誠実さをもって行動してきました。彼らの働きや貢献のおかげで、シティはより力強く、より賢明に、

そしてこの卓越した事業基盤による完全な収益力を実現するためのより優位な地位を確保して、現在の環境から抜け出すで

あろうことに疑いを持っておりません。」とシティの最高経営責任者、ビクラム・パンディットは述べています。 

 

シティの業績  
 
 第 4 四半期収益 % 第 4 四半期純利益 % 
単位：百万ドル(一株当たり利益を除く) 2008 2007 増減 2008 2007 増減 
グローバル・カード部門 $4,612 $6,279 (27)% $(610) $934 NM 
     グローバル・カード（管理対象） 7,038 7,479 (6)    
個人向け銀行業務部門 6,077 7,836 (22) (1,678) (578) NM 
インスティテューショナル・クライアント・

グループ (8,191) (10,791) 24 (9,457) (10,723) 12 
グローバル・ウェルス・マネジメント部門  2,843 3,464 (18) 29 524 (94) 
本社事項/その他 254 (369) NM (421) (188) NM 

継続事業からのシティ合計 $5,595 $6,419 (13)% $(12,137) $(10,031) (21)%

非継続事業    3,843 198  

シティ合計    $(8,294) $(9,833) 16%
       
北米 $(2,321) $(689) NM $(11,019) $(8,947) (23)%
ヨーロッパ・中東・アフリカ 2,989 (1,562) NM (332) (3,296) 90 
ラテンアメリカ 2,687 3,641 (26) 6 939 (99) 
アジア 1,986 5,398 (63) (371) 1,461 NM 
本社事項/その他 254 (369) NM (421) (188) NM 

継続事業からのシティ合計 $5,595 $6,419 (13)% $(12,137) $(10,031) (21)%

非継続事業    3,843 198  

シティ合計    $(8,294) $(9,833) 16%
継続事業からの一株当たり利益     $(2.44)  $(2.03) (18)%
一株当たり利益       $(1.72)  $(1.99) 16%
NM：意味を持たない。           
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第 4 四半期の概要 

 

• 収益は13%減少し56億ドルとなりました。事業全体における収益は、厳しい経済環境と脆弱な資本市場の影響を反映し

ています。 

– グローバル・カード部門の GAAP 収益は 27%減少しました。これは主に、北米における証券化の業績の低下、前年同

期に計上したビザ及びマスターカード株式に関する税引前利益 584 百万ドルが当四半期にはなかったこと、並びに

外国為替の影響によるものです。グローバル・カード部門の管理収益は 6%減少しました。平均管理貸出金は 2%減

少しましたが、これは北米における取扱高の減少、及び外国為替の影響によるものです。北米の管理収益は 4%増加

しました。 

– 個人向け銀行業務部門の収益は 22%減少しました。これは、資産運用商品販売の 47%の減少、抵当貸付サービシン

グ収益の減少、外国為替の影響、取引高の減少、及びスプレッドの縮小によるものです。 

– インスティテューショナル・クライアント・グループにおいて、証券及び銀行業務の収益は 106 億ドルの赤字となりました。

これは主に、78 億ドルの純損失及び評価損(詳細については付表 D を参照してください。)、デリバティブ・ポジション

（モノライン保険会社を除きます。）に関する 53 億ドルの与信評価の下方修正、並びにプライベートエクイティ及びエク

イティ投資における 25 億ドルの損失によるものです。 

– トランザクション・サービスの収益は 4%増加し 24 億ドルとなりました。これは、トレジャリー及びトレード・ソリューションズ 

(TTS) における二桁台の収益の伸びを反映するものです。平均預金残高及びその他の顧客債務残高は 5%増加し

ましたが、これは北米の好業績によるものです。管理資産は18%減少しましたが、これは主に、株式市場の低迷による

ものです。 

– グローバル・ウェルス・マネジメント部門の収益は 18%減少しました。これは、特に北米及びアジアにおけるキャピタル・

マーケット及び投資事業の収益に係る市場状況の悪影響を反映しています。また、収益には、2008 年 8 月 7 日の和

解に関連するオークション・レート有価証券の評価損 87 百万ドルも含まれます。平均貸出金残高及び平均預金残高

は、それぞれ 3%及び 4%減少し、手数料ベースの運用顧客資産残高は 35%減少しました。手数料ベースの運用顧

客資産残高の減少は、主に市場価格の下落の影響を反映して資産評価が低下したことによるものです。 

• 営業費用は5%減少し153億ドルとなりましたが、これはリエンジニアリングの取り組みの効果及び外国為替の影響を反映

したものです。費用には、事業再構築費用20億ドル及び日興アセットマネジメントに関する無形資産減損費563百万ドル

が含まれます。前年同期の費用には、リポジショニング費用539百万ドル及びビザ関連訴訟引当金306百万ドルが含まれ

ていました。これらを除くと、費用は16%減少しました。 

• 与信費用は66%増加し127億ドルとなりましたが、この主な内訳は、正味貸倒損失61億ドル、正味貸倒引当金繰入額60億

ドル、及び保険給付準備金繰入額594百万ドルでした。正味貸倒損失は26億ドル増加しましたが、これは主に北米にお

ける個人向け銀行業務部門及びカード部門並びに証券及び銀行業務に起因するものです。正味貸倒引当金繰入額23
億ドルの追加計上は、主として証券及び銀行業務で計上されたライオンデルバセルに関する貸倒引当金繰入額12億ド

ルによるものです。保険給付準備金繰入額の増加は、プライメリカ・ファイナンシャル・サービシズにおける今後の保険給

付金に係る会計上の見積もりの変更によるものです。 

• 税金: 継続事業の実効税率は、前年同期の42.7%に対して44.6%でした。当四半期の税金には、日本における消費者金

融事業の再編に関する税務便益994百万ドルが含まれます。 

• 資本ポジション: 当四半期、シティは、450億ドルの優先株式及びワラントを米国財務省に対してTARPの一環として発行

しました。Tier 1資本比率は、約11.8%でした。 

• のれん: 昨今の市場経済事象及び本日の事業再編に係る発表を考慮し、シティは、引き続きのれんを見直し、減損が発

生したかどうかを判断してまいります。 
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グローバル・カード部門 

 
 第 4 四半期収益 % 第 4 四半期純利益 % 

（単位：百万ドル） 2008 2007 増減 2008 2007 増減 
北米 $2,640 $3,678 (28)% $(371) $322 NM 
ヨーロッパ・中東・アフリカ 537 565 (5) (138) 120 NM 
ラテンアメリカ 869 1,218 (29) (154) 251 NM 
アジア 566 818 (31) 53 241 (78) 
グローバル・カード部門合計 $4,612 $6,279 (27)% $(610) $934 NM 

NM：意味を持たない。       
 第 4 四半期収益 %    

（単位：百万ドル） 2008 2007 増減    
北米の GAAP 収益 $2,640 $3,678 (28)%    
 証券化業務の影響 2,426 1,200 NM    
北米の管理収益 $5,066 $4,878 4%    
NM：意味を持たない。      
  

• 収益 

– グローバル・カード部門の GAAP 収益は 27%減少しました。これは、主として、北米における証券化の業績の低下、前

年同期に計上したビザ株式及びマスターカード株式に関する 584 百万ドルの税引前利益が当四半期にはなかったこ

と並びに外国為替の影響によるものです。グローバル・カード部門の管理収益は 6%減少しました。 

– 平均管理貸出金残高は 2%減少しました。これは、北米における取扱高の減少及び外国為替の影響によるものです。 

– 北米では、GAAP 収益は 28%減少しました。これは、証券化信託における貸倒損失の増加の影響を主として反映して、

証券化収益が減少したことによるものです。管理収益は、4%増加しました。これは、管理正味利息マージンが 97 ベー

シス・ポイント増加して 11.04％となったことによるものですが、前年同期に計上したマスターカード株式に関する売却

益が当四半期にはなかったことにより一部相殺されました。管理正味利息マージンの改善は、リボルビング残高の増

加による利息及び手数料収入の増加並びに資金調達コストの低下によるものです。取扱高は、ポートフォリオのほぼ

全体にわたる消費の減少を反映して 15％減少しました。平均管理貸出金残高は 1％減少しました。これは、取扱高及

び借換高の減少によるものであり、ポートフォリオ全体にわたる返済率の低下により一部相殺されています。 

– ヨーロッパ・中東・アフリカでは、収益は 5%、取扱高は 21％、平均貸出金残高は 7％それぞれ減少しました。これは、

収益、取扱高及び貸出金の伸びを、外国為替の影響による相殺効果が上回ったことによるものです。 

– ラテンアメリカでは、収益は 29%減少しましたが、これは、前年同期に計上されたビザ株式に関する利益が当四半期

はなかったこと及び外国為替の影響によるものです。外国為替の影響を反映して、取扱高は 15%、平均貸出金残高

は 13%それぞれ減少しました。 

– アジアでは、収益は 31％の減少、取扱高は 7%の減少、平均貸出金残高は 1%の増加となりました。これは、収益、取

扱高及び貸出金の伸びを、外国為替の影響による相殺効果が上回ったことによるものです。収益の減少は、前年同

期に計上したビザ株式に関する利益が当四半期はなかったことも反映しています。 

• 経費 

– 経費は 14％減少しました。これは主として、前年同期に計上したビザ関連訴訟引当金 293 百万ドルが当四半期はな

かったこと及び外国為替の影響によるものです。また、経費の減少は、顧客獲得マーケティングが引き続き鈍化したこ

とを反映して報酬費用及びマーケティング費用が減少したことによるものでもありますが、127 百万ドルの事業再構築

費用により一部相殺されています。 

• 与信費用 

– 北米では、正味貸倒損失の 37％（242 百万ドル）増加及び正味貸倒引当金繰入額 172 百万ドルの追加計上を反映し

て、与信費用は34％増加しました。与信費用の増加は、主な信用関連指標が引き続き悪化したこと及びマクロ経済環

境のトレンド（失業率の上昇、破産申立ての増加及び住宅市場の低迷を含みます。）を反映しています。与信費用の

増加は、延滞顧客が回収不能に至る比率が引き続き増加したことに加えて、顧客が延滞に至る比率が顕著に増加し

たことも反映しています。管理正味貸倒損失率は、シティブランドのポートフォリオでは 268 ベーシス・ポイント上昇して

6.98%に、リテール・パートナーのポートフォリオでは 340 ベーシス・ポイント上昇して 9.86%となりました。 
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– ヨーロッパ・中東・アフリカでは、正味貸倒損失の 154 百万ドルの増加及び正味貸倒引当金繰入額 174 百万ドルの追

加計上を反映して、与信費用は328百万ドル増加しました。与信費用の増加は、エッグの買収に関連して前年同期に

計上したパーチェス法による会計調整金額並びに英国、スペイン及びギリシャにおいて引き続き与信が悪化したこと

を反映しています。正味貸倒損失率は 445 ベーシス・ポイント上昇して 5.17％となりました。 

– ラテンアメリカでは、正味貸倒損失の 37％（115百万ドル）増加及び正味貸倒引当金繰入額 231百万ドルを反映して、

与信費用は 89%増加しました。与信費用の増加は、メキシコ及びブラジルにおける与信環境が引き続き悪化したこと

によるものです。正味貸倒損失率は 517 ベーシス・ポイント上昇して 14.18%となりました。 

– アジアでは、与信費用は 54%増加しました。これは、正味貸倒損失の 32％（39 百万ドル）の増加及び正味貸倒引当

金繰入額 46 百万ドルの追加計上を反映しています。与信費用の増加は、主としてインドにおいて引き続き状況が悪

化したことを反映しています。正味貸倒損失率は 96 ベーシス・ポイント上昇して 4.02%となりました。 

• 純利益 

– 主として与信費用の顕著な増加により、610 百万ドルの純損失となりました。 
 

個人向け銀行業務部門 
 
 第 4 四半期収益 % 第 4 四半期純利益 % 
（単位：百万ドル） 2008 2007 増減 2008 2007 増減 
北米 $3,604 $4,545 (21)% $(2,165) $(920) NM 
ヨーロッパ・中東・アフリカ 512 697 (27) (233) (64) NM 
ラテンアメリカ 858 1,172 (27) (76) 206 NM 
アジア 1,103 1,422 (22) 796 200 NM 
個人向け銀行業務部門合計 $6,077 $7,836 (22)% $(1,678) $(578) NM 
NM：意味を持たない。       

 

収益は 22%減少しました。これは、資産運用商品販売の 47%の減少、抵当貸付サービシング収益の減少、外国為替の影響、

取引高の減少及びスプレッドの縮小によるものです。資産運用商品の販売の減少は、世界的なキャピタル・マーケット活動が

一般的に低調であったためです。平均貸出金残高は 6%、平均預金残高は 7%それぞれ減少しました。経費は 3%減少しま

した。これは、リエンジニアリングの取組みの効果及び外国為替の影響が事業再構築費用 384 百万ドルを上回ったためです。

与信費用は 23%（11 億ドル）増加しました。これは、正味貸倒損失の大幅な増加（17 億ドルの増加）を反映しています。また、

この与信費用の増加は、北米においてポートフォリオ全体にわたって計上された繰入れを中心とする正味貸倒引当金繰入

額 23 億ドル（全ての商品ラインにわたる顧客向けローンについてのローン調整の増加に対する引当金の追加を含みます。）

を含みます。 

• 北米 

– 収益は 21%減少しました。これは、主に抵当貸付サービシング収益が減少したこと及び資産の売却による収益がなか

ったことによるものです。平均貸出金残高は、5%減少しました。これは住宅用不動産の融資及びローンが減少したこ

とによるものです。平均預金残高は、3%増加しました。 

– 与信費用は 21%増加しました。これは、正味貸倒損失の 16 億ドルの増加及びポートフォリオ全体にわたる 20 億ドル

の正味貸倒引当金繰入額（全ての商品ラインにわたる顧客向けローンについてのローン調整の増加に対する引当金

の追加を含みます）を含みます。貸倒引当金繰入額は、前年同期よりも 766 百万ドル減少しています。与信費用の増

加は、主な信用関連指標の悪化（第 1 及び第 2 順位抵当貸付、個人向け融資並びに自動車ローンにおける延滞が

引き続き増加していることを含みます）を反映しています。与信費用は、住宅市場の低迷を含むマクロ経済環境のトレ

ンドも反映しています。正味貸倒損失率は、222 ベーシス・ポイント上昇して 3.62%になりました。22 億ドルの純損失と

なりましたが、これは主に収益の減少、226 百万ドルの事業再構築費用及び与信費用の増加によるものです。 

• ヨーロッパ・中東・アフリカ 

– 収益は 27%減少しました。これは、平均貸出金残高が 14%、平均預金残高が 28%、それぞれ減少したためです。平

均預金残高の減少は、主に外国為替の影響、及び主に英国における政府保証プログラムに預金を対応させる顧客

の行動によるものです。資産運用商品の販売及び運用資産は、主に市場状況の悪化を要因として減少しました。 
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– 与信費用は 3%増加しました。これは、正味貸倒損失の 14%（25 百万ドル）の増加によるものです。83 百万ドルの正味

貸倒引当金繰入額は、前年同期より 16 百万ドル減少しました。与信費用の増加は、特にスペイン及びギリシャにおい

て引き続き与信が悪化したことを反映しています。正味貸倒損失率は、95 ベーシス・ポイント上昇して 3.75%になりまし

た。収益の減少及び与信費用の増加により 233 百万ドルの純損失となりました。 

• ラテンアメリカ 

– 収益は 27%減少しました。これは、外国為替の影響、前年同期に計上したビザ株式に関する利益がないこと、2008 年

1 月に完了したチリの個人向け銀行業務部門の売却によるものです。外国為替の影響により、平均貸出金残高が 3%、

平均預金残高が 13%それぞれ減少しました。 

– 与信費用はおよそ 2 倍になりました。これは、正味貸倒損失の 32%（35 百万ドル）の増加及び正味貸倒引当金繰入額

94 百万ドルの追加計上によるものです。与信費用の増加は、メキシコ、ブラジル及びコロンビアにおいて引き続き与

信環境が悪化したことを反映しています。正味貸倒損失率は、108 ベーシス・ポイント上昇して 4.04%になりました。収

益の減少と与信費用の大幅な増加により、76 百万ドルの純損失となりました。 

• アジア 

– 日本の消費者金融事業を除くと、収益は 20%減少しました。これは、主に、アジア全体の株式市場が引き続き低迷し

ていることを反映して、資産運用商品の販売が 83%減少し、資産運用商品の収益が大幅に減少したことによるもので

す。平均貸出金残高が 12%、平均預金残高が 9%それぞれ減少しましたが、これは主に外国為替の影響によるもので

す。与信費用は、正味貸倒損失の 57%（59 百万ドル）の増加及び正味貸倒引当金繰入額 71 百万ドルの追加計上の

ため、2 倍以上となりました。与信費用が増加したのは、主に、インドにおける与信環境が引き続き悪化しているためで

す。正味貸倒損失率は、66 ベーシス・ポイント上昇して 1.48%になりました。純利益は、35%減少して 251 百万ドルに

なりました。 

– 日本の消費者金融事業では、収益は 47%減少しました。これは、引き続きポートフォリオ抑制をしたことにより正味利

息収益が減少したことを反映しています。収益は、顧客との和解による損失見積に対して引当金を積み増すための

174 百万ドルの繰入れ（税引前）を含んでいます。これは、前年同期に計上した 188 百万ドルの繰入れ（税引前）と比

較されます。545 百万ドルの純利益は、主に法人の再編による 750 百万ドルの税務便益を反映したものです。 
 

インスティテューショナル・クライアント・グループ 

 

 第 4 四半期収益 % 第 4 四半期純利益 % 
（単位：百万ドル） 2008 2007 増減 2008 2007 増減 
北米 $(11,331) $(11,889) 5% $(8,784) $(8,785) -- 
ヨーロッパ・中東・アフリカ 988 (3,762) NM (240) (3,543) 93 
ラテンアメリカ 561 812 (31) 129 334 (61)% 
アジア (808) 1,749 NM (1,283) 604 NM 
  証券及び銀行業務 $(10,590) $(13,090) 19% $(10,178) $(11,390) 11% 
     
北米 $591 $468 26% $71 $50 42% 
ヨーロッパ・中東・アフリカ 818 779 5 265 171 55 
ラテンアメリカ 336 341 (1) 108 132 (18) 
アジア 654 711 (8) 277 314 (12) 
  トランザクション・サービス $2,399 $2,299 4% $721 $667 8% 
     
インスティテューショナル・ 
クライアント・グループ  $(8,191) $(10,791) 24% $(9,457) $(10,723) 12% 
NM：意味を持たない。       

• 証券及び銀行業務 

– 証券及び銀行業務の収益は、大幅な評価損及び損失により、106 億ドルの赤字となりました。  
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– 債券市場業務の収益は、134 億ドルの赤字となりました。これには、以下の要因が反映されています。  

 デリバティブ・ポジション（モノライン保険会社を除きます。）に関する与信評価の下方修正53億ドル。クレジット

市場の長引く混乱により取引相手方の信用スプレッドが拡大しましたが、TARPに基づく資本注入は、シティの

信用スプレッドの縮小に貢献しました。このような特異な状況で、下方修正を余儀なくされました。 

 サブプライム関連の直接的エクスポージャーに関する正味評価損46億ドル。2008年12月31日における当該エ

クスポージャーとしては、貸出及びストラクチャリング業務に係る総エクスポージャーが約20億ドル、またABS 
CDOスーパー・シニアに係る正味のエクスポージャーが約120億ドル（ABS CDOスーパー・シニアに係る総エク

スポージャーは189億ドル）ありました。2008年9月30日における当該エクスポージャーとしては、貸出及びストラ

クチャリング業務に係る総エクスポージャーが約33億ドル、またABS CDOスーパー・シニアに係る正味のエクス

ポージャーが約163億ドル（ABS CDOスーパー・シニアに係る総エクスポージャーは257億ドル）ありました。詳

細については、付表Eを参照してください。  

 プライベートエクイティ及びエクイティ投資に関する損失25億ドル。 

 Alt-Aモーゲージの評価損13億ドル（ヘッジ控除後）。 

 SIV資産における評価損11億ドル。 

 商業不動産のポジションに関する評価損991百万ドル。 

 モノライン保険会社に対するエクスポージャーに関する与信評価の下方修正897百万ドル。 

 ARS自己勘定ポジションに関する評価損307百万ドル及び2008年8月7日における和解に関連するポジションに

関する87百万ドルの評価損。 

 収益の赤字は、公正価値オプションが選択された負債の市場価値の決定にあたりシティの信用スプレッドを反

映させたことに関連する20億ドルの利益並びに債券及び為替事業における高い収益により、一部相殺されまし

た。 

– 株式市場業務の収益は 14 億ドル減少し、650 百万ドルの赤字となりました。現物取引及びプライム・ブローカーにおけ

る収益が、デリバティブ、転換社債、及び自己勘定トレーディングにおける損失によって相殺されました。 

– 貸出業務の収益は 11 億ドル増加し、21 億ドルとなりました。これは、主にクレジット・デフォルト・スワップのヘッジによる

収益に拠るものですが、実行・未実行の高レバレッジ・ファイナンスのコミットメントに関する評価損 382 百万ドル（引受

手数料控除後）により、一部相殺されました。 

– 投資銀行業務の純収益は 79％減少し、275 百万ドルとなりました。 

 アドバイザリー業務の収益は、引き続き厳しい市場状況を反映して、57％減少し、236百万ドルとなりました。 

 株式引受業務の収益は、引き続く株式市場のボラティリティ及び世界的な取引高の大幅な減少を反映して435
百万ドル減少し、26百万ドルとなりました。 

 債券引受業務の収益は86％減少し、56百万ドルとなりました。これは、主に高レバレッジ・ファイナンスのコミット

メントに関する213百万ドルの正味評価損及び市場取引高の全体的な低迷によるものです。 

– 北米の業績には、サブプライム関連の直接的エクスポージャー、Alt-A モーゲージ及び商業不動産のポジションに関

する評価損、並びにデリバティブ・ポジション（モノライン保険会社を除きます。）に関する与信評価の下方修正の影響

が反映されています。収益の赤字は、クレジット・デフォルト・スワップのヘッジによる収益及び為替取引の好調な業績

により、一部相殺されています。ヨーロッパ・中東・アフリカでの収益は 48 億ドル増加しましたが、これは主に、サブプラ

イム関連の直接的エクスポージャーが 2008 年第 2 四半期にヨーロッパ・中東・アフリカから北米に移転された後、現在

主に北米で管理されているからです。ヨーロッパ・中東・アフリカの収益はさらに、為替事業並びに現地市場における

販売及びトレーディングの好調な業績も反映しています。ラテンアメリカの収益は 31％減少しました。これは主に株式

取引に関する不利な市場状況及び信用スプレッド拡大の時価評価における影響を反映していますが、現地市場にお

ける販売及びトレーディング並びに貸出業務の改善により一部相殺されています。アジアにおける収益は 26 億ドル減

少し、自己勘定投資による損失及び厳しい市場状況（債券及び為替事業の好調な業績によって一部相殺）を反映し

ています。 

–  経費は 12％減少しました。これは、主として、人員削減による給料及びインセンティブ報酬の大幅な減少並びにコス

ト削減によるものですが、日興アセットマネジメントの無形資産減損費用 563 百万ドル、事業再構築費用 457 百万ドル

によって相殺されています。 

– 与信費用は、主に、正味貸倒引当金繰入額 21 億ドルの追加計上のため大きく増加しました。この貸倒引当金繰入額

には、特定の取引相手方のための貸倒引当金の正味繰入額 15 億ドルの追加計上が反映されています（ライオンデル
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バセル向けの 12 億ドル及び法人の与信環境の全般的な悪化を反映するための正味繰入額 6 億ドルの追加計上を含

みます）。 

• トランザクション・サービス 

– トランザクション・サービス業務の収益は、4％増加し、24 億ドルとなりました。これは TTS における二桁台の収益の伸

びを反映しています。北米の好業績によって、平均預金残高及び他の顧客債務残高は 5％増加しました。管理資産

は株式市場の低迷を背景に 18％減少しました。 

 TTSの収益は15％増加しました。これは、債務の増加及び新規取引獲得によるものです。証券サービスの収益

は15％減少しましたが、これは主に管理資産の評価が低下したこと並びに取引高及び残高に対する市場の混

乱の影響によるものです。 

 北米の収益は26％増加しましたが、これは主に残高からの金利収益が増加したことによるものです。ヨーロッ

パ・中東・アフリカの収益は、主に顧客債務残高の増加により、5％増加しました。ラテンアメリカの収益は１％減

少しました。アジアにおける収益は8％減少しましたが、これは、前年同期に計上したビザ株式に関する利益が

当期にはなかったことが主な要因です。収益は、株式評価の低下による証券サービス手数料の減少及び外国

為替の影響も反映しています。 

– 経費は 2％減少しました。これは、人員削減、リエンジニアリングの取組みによる効果及び外国為替の影響を反映して

います。純利益は、北米及びヨーロッパ・中東・アフリカにおける高い伸びを背景に、8％増加し、721 百万ドルとなりま

した。 

 
グローバル・ウェルス・マネジメント部門 

 
 第 4 四半期収益 % 第 4 四半期純利益 % 
（単位：百万ドル） 2008   2007  増減 2008  2007   増減 
北米 $2,175   $2,509  (13)% $230  $386   (40)%
ヨーロッパ・中東・アフリカ 134   159  (16) 14  20   (30) 
ラテンアメリカ 63  98 (36) (1) 16  NM 
アジア 471   698  (33) (214)  102   NM 
ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙ･ｳｪﾙｽ･ﾏﾈｼﾞﾒﾝﾄ部門 $2,843   $3,464  (18)% $29  $524   (94)%
NM：意味を持たない。       

 
– グローバル・ウェルス・マネジメント部門の収益は 18%減少しました。これは、特に北米及びアジアにおけるキャピタル・

マーケット及び投資事業の収益に係る市場状況の悪影響によるものです。収益には、ARS 和解に関連する 87 百万ド

ルの評価損も含まれています。平均貸出金残高は 3%、平均預金残高は 4%、それぞれ減少し、手数料ベースの運用

顧客資産残高は 35%減少しました。手数料ベースの運用顧客資産残高の減少は、主として低調な市場動向を反映し

て資産評価が低下したことによるものです。 

 北米の収益は 13％減少しました。これは、厳しい市場状況により投資及びキャピタル・マーケット事業の収益が

減少したことによるものですが、銀行業務及び貸出業務の収益の増加によって一部相殺されています。平均預

金残高は、顧客ポートフォリオの流動資産割合を増やす再調整により 7％増加しました。ヨーロッパ・中東・アフリ

カにおける収益は、主として管理手数料及び取引収益の減少により、16％減少しました。ラテンアメリカにおける

収益も市場状況の影響を反映して 36％減少しました。アジアにおける収益は 33％減少しました。これは、厳しい

市場状況が続いたことにより投資及びキャピタル・マーケット事業の収益が大幅に減少したことによるものです。 
– 経費は 2％減少しました。これは報酬費用の減少によるものですが、306 百万ドルの事業再構築費用により一部相殺さ

れています。与信費用は 160 百万ドル増加しました。これは、主として北米の住宅抵当貸付に関して正味貸倒引当金

繰入額 118 百万ドルを追加計上したことによるものです。純利益は、大幅に減少して 29 百万ドルとなりました。 
 

本社事項/その他 
 

本社事項/その他の254百万ドルの収益は、主としてシティ・グローバル・サービシズ・リミテッドの売却による税引前利益263百

万ドル及び効果的なヘッジによるものです。421百万ドルの純損失は、事業再構築費用を主因とする費用の増加及び本社に

おける税額の増加を反映しています。 
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非継続事業 
 
非継続事業における38億ドルの利益は、主としてシティのドイツにおけるリテールバンク部門の売却に係る税引後利益39億

ドルを反映しており、これには契約締結後に実行された為替ヘッジの便益の第4四半期における影響が含まれています。 
 
非GAAPの財務情報の調整は、本プレスリリースの17ページに記載されています。 
 
 
シティは、約 2 億の顧客口座を有し、世界 100 カ国以上に展開する世界有数のグローバルな金融機関です。顧客、企業、政府及び機関投資家を対象とし

て、個人向け銀行業務、消費者金融、法人・投資銀行業務、証券業務、資産管理の分野において、幅広い金融商品やサービスを提供しています。シティ

の主要なブランドには、シティバンク、シティ・フィナンシャル、プライメリカ、スミス・バーニー、バナメックス及び日興が含まれます。詳しくは、

www.citigroup.com または www.citi.com をご覧ください。 
 
 
追加の財務、統計及び業務関連の情報並びに業務及びセグメントのトレンドに関してはフィナンシャル・サプルメント（Financial Supplement）に含まれていま

す。本発表及びフィナンシャル・サプルメントはシティのウェブサイト（www.citigroup.com または www.citi.com）にて入手することができます。 
 
本書には、米国民事証券訴訟改革法に定める｢将来の見通しに関する記述｣が含まれています。こうした記述は、経営陣の現在の予測に基づくものであり、

不確実要素や状況の変化により影響を受けます。様々な要因により、実際に生じる結果は、こうした記述に含まれる情報と大きく異なる可能性があります。こ

れらの要因に関するより詳細な情報は、シティグループが米国証券取引委員会に提出する文書中に記載されます。 
 
本発表に関する日本国内の連絡先： 
シティグループ・インク代理人 
長島・大野・常松法律事務所 
弁護士  杉 本  文 秀 
電話：03-3511-6133（直通） 
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付表 A 

 

地域別業績 

 

（単位：百万ドル） 第 4 四半期収益  第 4 四半期純利益 

 2008 2007 
% 

増減 2008 2007 
% 

増減 
グローバル・カード部門 $2,640 $3,678 (28)%  $(371) $322 NM 
個人向け銀行業務部門 3,604 4,545 (21) (2,165) (920) NM 
インスティテューショナル・クライアント・グループ (10,740) (11,421) 6  (8,713) (8,735) -- 
グローバル･ウェルス･マネジメント部門 2,175 2,509 (13)  230 386 (40) 
北米 $(2,321) $(689) NM  $(11,019) $(8,947) (23)% 
              
グローバル・カード部門 $537 $565 (5)%  $(138) $120 NM 
個人向け銀行業務部門 512 697 (27)  (233) (64) NM 
インスティテューショナル・クライアント・グループ 1,806 (2,983) NM 25 (3,372) NM 
グローバル･ウェルス･マネジメント部門 134 159 (16)  14 20 (30) 
ヨーロッパ・中東・アフリカ $2,989 $(1,562) NM  $(332) $(3,296) 90% 
             
グローバル・カード部門 $869 $1,218 (29)%  $(154) $251 NM 
個人向け銀行業務部門 858 1,172 (27)  (76) 206 NM 
インスティテューショナル・クライアント・グループ 897 1,153 (22) 237 466 (49) 
グローバル･ウェルス･マネジメント部門 63 98 (36)  (1) 16 NM 
ラテンアメリカ $2,687 $3,641 (26)%  $6 $939 (99)% 
              
グローバル・カード部門 $566 $818 (31)%  $53 $241 (78)% 
個人向け銀行業務部門 1,103 1,422 (22)  796 200 NM 
インスティテューショナル・クライアント・グループ (154) 2,460 NM (1,006) 918 NM 
グローバル･ウェルス･マネジメント部門 471 698 (33)  (214) 102 NM 
アジア $1,986 $5,398 (63)%  $(371) $1,461 NM 
              
本社事項/その他 254 (369) NM  (421) (188) NM 
      
継続事業からのシティ合計 $5,595 $6,419 (13)%  $(12,137) $(10,031) (21)% 
非継続事業       3,843 198 NM 
シティ合計    $(8,294) $(9,833) 16% 
NM：意味を持たない。       
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付表 B 

 

通期地域別業績 

 

（単位：百万ドル） 通期収益  通期純利益 

 2008 2007 
% 

増減 2008 2007 
% 

増減 
グローバル・カード部門 $10,299 $13,893 (26)%  $(529) $2,713 NM 
個人向け銀行業務部門 16,627 16,991 (2) (4,529) 780 NM 
インスティテューショナル・クライアント・グループ (22,477) (3,040) NM  (20,471) (6,733) NM 
グローバル･ウェルス･マネジメント部門 9,295 9,790 (5)  968 1,415 (32) 
北米 $13,744 $37,634 (63)%  $(24,561) $(1,825) NM 
              
グローバル・カード部門 $2,326 $1,955 19%  $(117) $232 NM 
個人向け銀行業務部門 2,596 2,485 4  (475) (122) NM 
インスティテューショナル・クライアント・グループ 5,592 4,235 32 (1,102) (1,900) 42 
グローバル･ウェルス･マネジメント部門 604 543 11  84 77 9 
ヨーロッパ・中東・アフリカ $11,118 $9,218 21%  $(1,610) $(1,713) 6% 
             
グローバル・カード部門 $5,017 $4,803 4%  $491 $1,233 (60)% 
個人向け銀行業務部門 3,959 4,185 (5)  300 660 (55) 
インスティテューショナル・クライアント・グループ 3,812 4,206 (9) 1,292 1,630 (21) 
グローバル･ウェルス･マネジメント部門 357 373 (4)  56 72 (22) 
ラテンアメリカ $13,145 $13,567 (3)%  $2,139 $3,595 (41)% 
              
グローバル・カード部門 $2,565 $2,400 7%  $321 $496 (35)% 
個人向け銀行業務部門 5,470 5,797 (6)  1,151 839 37 
インスティテューショナル・クライアント・グループ 5,256 8,339 (37) 406 2,848 (86) 
グローバル･ウェルス･マネジメント部門 2,345 2,292 2  (17) 410 NM 
アジア $15,636 $18,828 (17)%  $1,861 $4,593 (59)% 
              
本社事項/その他 (850) (752) (13)  (954) (1,661) 43 
      
継続事業からのシティ合計 $52,793 $78,495 (33)%  $(23,125) $2,989 NM 
非継続事業       4,410 628 NM 
シティ合計    $(18,715) $3,617 NM 
NM：意味を持たない。       
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付表 C 

 

通期事業部門別業績 

 

（単位：百万ドル） 通期収益  通期純利益 

 2008 2007 
% 

増減 2008 2007 
% 

増減 
北米 $10,299 $13,893 (26)%  $(529) $2,713 NM 
ヨーロッパ・中東・アフリカ 2,326 1,955 19 (117) 232 NM 
ラテンアメリカ 5,017 4,803 4  491 1,233 (60) 
アジア 2,565 2,400 7  321 496 (35) 
グローバル・カード部門 $20,207 $23,051 (12)%  $166 $4,674 (96)% 
              
北米 $16,627 $16,991 (2)%  $(4,529) $780 NM 
ヨーロッパ・中東・アフリカ 2,596 2,485 4  (475) (122) NM 
ラテンアメリカ 3,959 4,185 (5) 300 660 (55) 
アジア 5,470 5,797 (6)  1,151 839 37 
個人向け銀行業務部門 $28,652 $29,458 (3)%  $(3,553) $2,157 NM 
             
北米 $(22,477) $(3,040) NM  $(20,471) $(6,733) NM 
ヨーロッパ・中東・アフリカ 5,592 4,235 32%  (1,102) (1,900) 42 
ラテンアメリカ 3,812 4,206 (9) 1,292 1,630 (21) 
アジア 5,256 8,339 (37)  406 2,848 (86) 
インスティテューショナル・クライアント・グループ $(7,817) $13,740 NM  $(19,875) $(4,155) NM 
              
北米 $9,295 $9,790 (5)%  $968 $1,415 (32)% 
ヨーロッパ・中東・アフリカ 604 543 11  84 77 9 
ラテンアメリカ 357 373 (4) 56 72 (22) 
アジア 2,345 2,292 2  (17) 410 NM 
グローバル･ウェルス･マネジメント部門 $12,601 $12,998 (3)%  $1,091 $1,974 (45)% 
              
本社事項/その他 (850) (752) (13)  (954) (1,661) 43 
      
継続事業からのシティ合計 $52,793 $78,495 (33)%  $(23,125) $2,989 NM 
非継続事業       4,410 628 NM 
シティ合計    $(18,715) $3,617 NM 
継続事業からの一株当たり利益    $(4.72) $0.59 NM 
一株当たり利益    $(3.88) $0.72 NM 
NM：意味を持たない。       
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付表 D 
 

証券及び銀行業務の収益項目の概要 
 

（単位：百万ドル） 2008 年 
第 4 四半期 

サブプライム関連の直接的エクスポージャーの正味評価損 $(4,582) 

Alt-A 抵当貸付の評価損（ヘッジ控除後）  (1,319) 

SIV 資産の評価損  (1,064) 

商業不動産ポジションの評価損   (991) 

モノライン保険会社のエクスポージャーに関する与信評価の下方修正   (897) 

高レバレッジ・ファイナンス・コミットメントの評価損（引受手数料控除後）   (594) 

ARS 自己勘定ポジションの評価損   (307) 

公正価値オプションによるシティの負債の時価会計   1,981 

合計 $(7,773) 
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付表E 

 

証券及び銀行業務におけるサブプライム関連の直接的エクスポージャー 

以下の表は、証券及び銀行業務におけるシティのサブプライム関連の直接的エクスポージャー（CDO スーパー・シニ
アに係るエクスポージャー並びに貸出及びストラクチャリング業務におけるエクスポージャーにより構成）を示したもの

であります。 
 

 
（単位：10 億ドル） 

2008 年 9 月 30 日

エクスポージャー 
2008 年第 4 四半期

評価損(1) 

2008 年第 4 四半期 
売却／移転／リスト

ラクチャリング／ 
清算／返済 

2008 年 12 月 31 日

エクスポージャー 
直接的 ABS CDO スーパー・シニア・エクスポ

ージャー: 
    

 ABS CDO スーパー・シニアに係る 
総エクスポージャー 

$25.7   $18.9 

 ヘッジド・エクスポージャー 9.4   6.9 
ABS CDO スーパー・シニアに係る 

正味のエクスポージャー: 
    

 ABCP(2) $13.3 $(3.1) $(0.3) $9.9 
 ハイグレード 1.1 (0.4) (3) 0.1 0.8 
 メザニン 1.7 (0.3) (3) (0.2) 1.3 
ABS CDO スクエアード 0.1 (0.1) (0.0)  0.0 
ABS CDO スーパー・シニアに係る 

正味のエクスポージャー合計 $16.3 $(3.9) $(0.3) (4) $12.0 

貸出及びストラクチャリング業務におけるエクス

ポージャー: 
       

 一時保有の CDO／ABS CDO の 
未販売トランシェ 

$0.1 $(0.0) $(0.0)  $0.0 

 転売又は証券化目的で購入された 
サブプライム・ローン 

2.1 (0.5) (0.2) 1.3 

 サブプライムにより担保された 
ファイナンス取引 

1.1 (0.1) (3) (0.3) 0.7 

貸出及びストラクチャリング業務におけるエクス

ポージャー合計 $3.3 $(0.7) $(0.5) $2.0 

エクスポージャー合計(5) $19.6 $(4.6) $(0.9) $14.1 
ヘッジ・カウンターパーティ・エクスポージャー

に係る与信評価の調整(6) 
 $(0.9)   

正味評価損合計  $(5.6)   
(1) 清算に伴う純利益を含みます。 
(2) 過去のハイグレードの ABS CDO を含みます。 
(3) 与信費用に計上された合計 63 百万ドルも含まれます。 
(4) CDO の清算に伴い原資産である有価証券の一部が買い取られ、トレーディング・ブック上で管理・売却が行われています。2008 年 12 月 31 日現在、清算された取

引に関する 227 百万ドルがトレーディング・ブック上で保管されています。 
(5) CDO スーパー・シニアに係る正味のエクスポージャー並びに貸出及びストラクチャリング業務におけるエクスポージャーの総額によって構成されます。 
(6) FAS 第 157 号による調整はカウンターパーティー与信リスクに関連するものです。 
 
注記：四捨五入により、合計欄は必ずしも上記の値の総計ではありません。 

 

シティの CDO スーパー・シニアに係るサブプライム関連の直接的エクスポージャーを構成する ABCP 及び CDO スクエアードは、清算に関連する損失を除き、観

察可能な取引を基礎とした評価ではなく、内在的なキャッシュフロー分析を基礎とした評価に服しています。第 4 四半期において、見込額算定のための数値は市

場の動向を反映するために修正されています。かかる分析方法では、将来 4 年間に関する住宅価格の調整見込み、失業率、利率、その変動率及びモーゲージ

の実績データを含むマクロ経済ファクター、並びに、貸付の性格（例えば貸付期間、与信スコア、契約等の作成状況、ローン・トゥー・バリュー（LTV）比率及びデッ

ト・トゥー・インカム（DTI）比率）を含むミクロ経済ファクターの両方を考慮に入れています。加えて、かかる分析では、抵当担保の地域的集中の影響、サブプライム

抵当担保の組成に関し報告されている詐欺行為の予想される影響や各段階におけるエクスポージャーに適用される割引率を考慮に入れています。 
 
スーパー・シニアに係るサブプライム関連の直接的エクスポージャーを構成するハイグレード及びメザニンは、原資産担保の取引に基づいて評価されています。

かかる変更は、現在、ハイグレード及びメザニンのポジションが観察可能な取引に基づいて評価されるショートポジションによって大きくヘッジされていること及び

第 3 四半期において複数のハイグレード及びメザニンのポジションの清算があったことによるものです。 
 

ABCP 及び CDO スクエアードスーパー・シニアに係るエクスポージャーの公正価値の見込額は市場状況によって異なり、将来のさらなる変化に服するものです。

また、シティはかかるエクスポージャー評価に使われる分析方法が合理的であると信じておりますが、かかる分析方法は、将来の市場環境の変化等に応じて継続

的に改善されていくものです。さらにいくつかあるいは全てのかかる ABCP 及び CDO スクエアードのエクスポージャーに関する観察可能な取引が行われているか、
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又は将来行われる限度において、見込額に代えて、かかる観察可能な取引が公正価格の決定に使われる可能性があります。 
 

ほとんどの貸出及びストラクチャリング業務における直接的サブプライムエクスポージャーは観察可能な取引及びその他の市場データを基礎とした公正価格です。

このエクスポージャーの大半はレベル 3 資産に分類されます。 
 

証券及び銀行業務においては、米国のサブプライム住宅抵当引当証券（RMBS）及び関連商品（例えば ABS CDO）に関する、トレーディングに関するショート、ロ

ングの両ポジションを持っておりますが、それらは上記の数値には入っておりません。かかるポジションに関するエクスポージャーは積極的に管理され、またヘッジ

されておりますが、使用されているヘッジ商品の有効性は市場状況の重要な変化によって変わってくる可能性があります。 
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付表 F 
 

プレスリリース開示項目の概要（単位：百万ドル） 
証券及び銀行業務におけるサブプライム関連の直接的エクスポージャーについては、付表 E をご参照下さい。 

 
 

2008年第4四半期（単位：百万ドル） 税引き前効果 税引き後効果 
損益計算書の

項目 事業部門/地域 
事業再構築費用 $(1,970) $(1,217) 費用 シティ全体 

NAM（日興アセットマネジメント）減損費用 (563) (363) 費用 証券及び銀行業務/アジア 
日本の消費者金融の顧客との和解に関す

る引当金 
(174) (113) 収益 個人向け銀行業務部門/アジア 

ARS和解 (173) (105) 収益 証券及び銀行業務及びグローバル・

ウェルス・マネジメント部門/北米 
シティ・グローバル・サービシズ・リミテッドの

売却益 
263 192 収益 本社事項/その他 

CFJの再編に関する税務効果 n/a 994 税金 
グローバル・カード部門、個人向け銀

行業務部門及びインスティテューショ

ナル・クライアント・グループ/アジア 

ドイツのリテールバンキング部門の売却益(1) n/a 3,919 廃止事業 n/a 

(1) 契約締結後に実行された為替ヘッジの便益の第 4 四半期における影響を含みます。 
 

(1) 少数株主持分を除きます。 
(2) 個人向け銀行業務部門から証券及び銀行業務に組み替えられています。 

2007年第4四半期（単位：百万ドル） 税引き前効果 税引き後効果 
損益計算書の

項目 事業部門/地域 

ビザ株式に関する利益 $534 $336 収益 

グローバル・カード部門、個人向け銀

行業務部門及びトランザクション・サ

ービス/ヨーロッパ・中東・アフリカ、ラ

テンアメリカ、アジア

シンプレックス・インベストメント・アドバイザ

ーズの持分の売却益 
313 106(1) 収益 証券及び銀行業務(2)/アジア 

マスターカード株式の売却益 152 99 収益 グローバル・カード部門、トランザクシ

ョン・サービス/北米 

日本の消費者金融事業における顧客との

和解に関する引当金 
(188) (122) 収益 個人向け銀行業務部門/アジア 

ビザ・インク関連訴訟引当金 (306) (199) 費用 グローバル・カード部門、トランザクシ

ョン・サービス/北米 

リポジショニング費用 (539) (337) 費用 シティ全体 
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非 GAAP 財務指標 
 
下記は、米国証券取引委員会（SEC）規則の「非 GAAP 財務指標」として考慮される指標です。 
 

1) シティの費用は事業再構築及びリポジショニング費用を除外しています。 
2) シティの費用は事業再構築及びリポジショニング費用、日興アセットマネジメントに関する無形資産減損費用並びにビザ関連訴訟費用

を除外しています。 
3) グローバル・カード部門の収益は管理ベースとなっています。 
4) アジア個人向け銀行業務部門の収益は、日本の消費者金融事業を除外しています。 
5) アジア個人向け銀行業務部門の正味貸倒損失は、日本の消費者金融事業を除外しています。 
6) アジア個人向け銀行業務部門の正味貸倒損失率は、日本の消費者金融事業を除外しています。 
7) アジア個人向け銀行業務部門の純利益は、日本の消費者金融事業を除外しています。 

 
当社は、これらの非 GAAP 財務指標は、現在の業務のより深い理解を提供し、前期間におけるこれらの結果との比較可能性を高め、また、当

四半期における特別の利益や費用の影響を示すものであると考えます。当社は、その業績の意義ある分析のためには業績の背後にあるファ

クターの理解が欠かせないものであると考えます。当社は、当社の業績の基本的なトレンドを不明確化する可能性のある特別な項目の影響を

除いた業績を分析するため、投資家の皆様にとって非 GAAP 財務指標をご覧頂くことが有用であるものと考えております。 
 
上記 GAAP 財務指標から非 GAAP 財務指標への調整は下記のとおりです。 
 
 

 
2008 年 

第 4 四半期  
2008 年 

第 3 四半期  

2008 年第 4 四半期と

2008 年第 3 四半期の増

減比較（％） 
(単位：百万ドル)      
      
GAAP 基準のシティの費用 $15,348  $14,425  6% 
   事業再構築及びリポジショニング費用を除く (1,970)  (459)   
非 GAAP 基準のシティの費用 $13,378  $13,966  (4)% 
      

 
2008 年 

第 4 四半期  
2007 年 

第 4 四半期  

2008 年第４四半期と

2007 年第４四半期の増

減比較（％） 
(単位：百万ドル)      
      
GAAP 基準のシティの費用 $15,348  $16,100  (5)% 
   事業再構築及びリポジショニング費用を除く (1,970)  (539)   
非 GAAP 基準のシティの費用 $13,378  $15,562  (14)% 
      
GAAP 基準のシティの費用 $15,348  $16,100  (5)% 
   事業再構築及びリポジショニング費用を除く (1,970)  (539)   
   NAM（日興アセットマネジメント）に関する無形固定資産減損

費用を除く (563)  --   
   ビザ関連訴訟費用を除く --  (306)   
非 GAAP 基準のシティの費用 $12,815  $15,256  (16)% 
      
GAAP 基準のグローバル・カード部門収益 $4,612 $6,279  (27)% 
   証券化業務による影響を除く 2,426 1,200   

非 GAAP 基準のグローバル・カード部門収益 $7,038 $7,479  (6)% 
     

GAAP 基準のアジア個人向け銀行業務部門収益 $1,103 $1,422  (22)% 

   日本の消費者金融事業の収益を除く 67 126   

非 GAAP 基準のアジア個人向け銀行業務部門収益 $1,036 $1,296  (20)% 
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GAAP 基準のアジア個人向け銀行業務部門正味貸倒損失 $466 $416  12% 

   日本の消費者金融事業の正味貸倒損失を除く 305 314   

非 GAAP 基準のアジア個人向け銀行業務部門正味貸倒損失 $161 $102  58% 

     

GAAP 基準のアジア個人向け銀行業務部門正味貸倒損失率 3.59% 2.85%  74 bps 

   日本の消費者金融事業正味貸倒損失率を除く 14.62% 14.66%   

非 GAAP 基準のアジア個人向け銀行業務部門正味貸倒損失率 1.48% 0.82%  66 bps 

     

GAAP 基準のアジア個人向け銀行業務部門純利益 $796 $200  NM 

   日本の消費者金融事業の純利益を除く (545) 184   

非 GAAP 基準のアジア個人向け銀行業務部門純利益 $251 $384  (35)% 
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CITI REPORTS FOURTH QUARTER NET LOSS OF $8.29 BILLION, LOSS PER SHARE OF $1.72 

 NET LOSS FROM CONTINUING OPERATIONS OF $12.14 BILLION, LOSS PER SHARE OF $2.44,  
PRIMARILY DUE TO WRITE-DOWNS AND LOSSES IN SECURITIES AND BANKING, HIGHER CREDIT 

LOSSES, ADDITIONS TO LOAN LOSS RESERVES, AND RESTRUCTURING COSTS RELATED TO 
HEADCOUNT REDUCTIONS 

PROGRESS ON LOWERING EXPENSES, HEADCOUNT AND ASSETS 

CONTINUED CAPITAL AND STRUCTURAL LIQUIDITY STRENGTH 

FULL YEAR 2008 REVENUES OF $52.8 BILLION, NET LOSS OF $18.72 BILLION 

New York, NY, January 16, 2009 — Citigroup Inc. (NYSE: C) today reported a net loss for the 2008 fourth quarter 
of $8.29 billion, or $1.72 per share, based on 5,347 million shares outstanding.  Revenues of $5.6 billion were 
affected by write-downs and losses in Securities and Banking.  Results also include $6.1 billion in net credit losses 
and a $6.0 billion net loan loss reserve build. 

For the full year 2008, Citigroup reported a net loss of $18.72 billion, or $3.88 per share.  See Schedule C for full 
year business segment results. 

Key Items 

 Results reflect the negative impact from $7.8 billion in revenue marks in Securities and Banking, a $5.3 billion 
downward credit value adjustment on derivative positions, excluding monolines, $2.5 billion of losses in private 
equity and equity investments, $2.0 billion of restructuring costs, and a $6.0 billion net loan loss reserve build. 

 Deposit base remained stable compared to the third quarter 2008 despite the challenging environment. 

 Net interest margin increased 73 basis points versus the fourth quarter 2007. 

 Expenses excluding restructuring and repositioning charges were down 4% since the third quarter 2008 and 
14% since the fourth quarter 2007. 

 Headcount reduced by approximately 29,000 since the third quarter 2008 and approximately 52,000 in the full 
year 2008. 

 Increased capital position by issuing $45 billion of preferred stock and warrants to the U.S. Treasury as part of 
the TARP.  The Tier 1 capital ratio was approximately 11.8%.  

 Closed sales of the German retail banking operations and Citi Global Services Limited for after-tax gains of 
$3.9 billion and $192 million, respectively. 

The loss sharing program with the U.S. Government, closed on January 15, 2009, reduces risk and lowers the 
regulatory capital requirement on $301 billion of covered assets.  Additionally, Citi closed on the issuance of $7.1 
billion of liquidation preference perpetual preferred stock and warrants to the U.S. Treasury and FDIC.   

On January 13, 2009, Citi announced the Morgan Stanley Smith Barney Joint Venture.  Citi will exchange Smith 
Barney for a 49% stake in the JV and a $2.7 billion cash payment.  Upon closing, expected to occur in the second 
half of 2009, this transaction will result in a pre-tax gain of approximately $9.5 billion (approximately $5.8 billion 
after-tax), an increase to tangible common equity of approximately $6.5 billion and an increase to Tier 1 capital of 
approximately $6.4 billion. 

Management Comment  

“Our results continued to be depressed by an unprecedented dislocation in capital markets and a weak economy.  
However, a number of our core customer franchises continued to perform well as Citi’s customers remain active 
and engaged with us.  We continued to make progress on our primary goal in 2008—which was to get fit.  We 
significantly strengthened Tier 1 and structural liquidity, we reduced our balance sheet, expenses, and headcount.  
We also made significant progress in reducing risk from our balance sheet.  Our legacy assets declined to 
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approximately $300 billion, over $300 billion of assets are now covered by a loss sharing arrangement, and we 
added $14 billion to our loan loss reserves.  We expect reduced volatility from marks in 2009 as a result of actions 
we’ve taken to reduce risk, and reclassify certain securities and loans from trading and available or hold for sale to 
hold to maturity or held for investment. 

“Today, we announced that we would separate the company, for management purposes, into two separate 
businesses—Citicorp and Citi Holdings.  We are setting out a clear roadmap to restore profitability and enable us to 
focus on maximizing the value of Citi and strengthening TCE. 

 “We are committed to helping the financial markets recover as quickly as possible.  To accelerate that recovery Citi 
is putting the TARP capital it has received to work to support the U.S. economy and consumers - expanding the 
flow of credit to U.S. households and businesses responsibly and on competitive terms.  

 “I want to recognize the hundreds of thousands of Citi colleagues who have kept their focus on our clients and our 
business throughout what has been an enormously disruptive and distracting period in our industry.  Despite 
unprecedented turbulence in the global financial markets, they have conducted themselves with the highest 
professionalism and integrity.  Because of their work and dedication, I have no doubt we will emerge from the 
current environment stronger, smarter, and better positioned to realize the full earnings power of this great 
franchise,” said Vikram Pandit, Chief Executive Officer of Citi. 

Citi Results  

 Fourth Quarter Revenues % Fourth Quarter Net Income % 

(In Millions of Dollars, except EPS) 2008 2007 Change 2008 2007 Change 

Global Cards $4,612 $6,279 (27)% $(610) $934 NM 

     Global Cards (Managed) 7,038 7,479 (6)    

Consumer Banking 6,077 7,836 (22) (1,678) (578) NM 

Institutional Clients Group (8,191) (10,791) 24 (9,457) (10,723) 12 

Global Wealth Management 2,843 3,464 (18) 29 524 (94) 

Corporate/Other 254 (369) NM (421) (188) NM 

Total Citi From Continuing Operations $5,595 $6,419 (13)% $(12,137) $(10,031) (21)% 

Discontinued Operations    3,843 198  

Total Citi    $(8,294) $(9,833) 16% 
       

North America $(2,321) $(689) NM $(11,019) $(8,947) (23)% 

Europe, Middle East and Africa 2,989 (1,562) NM (332) (3,296) 90 

Latin America 2,687 3,641 (26) 6 939 (99) 

Asia 1,986 5,398 (63) (371) 1,461 NM 

Corporate/Other 254 (369) NM (421) (188) NM 

Total Citi From Continuing Operations $5,595 $6,419 
 

(13)% $(12,137) $(10,031) (21)% 

Discontinued Operations    3,843 198  

Total Citi    $(8,294) $(9,833) 16% 

Earnings per Share from Continuing Operations    $(2.44)  $(2.03) (18)% 
Earnings per Share       $(1.72)  $(1.99) 16% 
NM  Not Meaningful.           
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FOURTH QUARTER SUMMARY 

• Revenues were $5.6 billion, down 13%.  Revenues across all businesses reflect the impact of a difficult 
economic environment and weak capital markets.      

– Global Cards GAAP revenues declined 27%, mainly due to lower securitization results in North America, the 
absence of a $584 million pre-tax gain on Visa and MasterCard shares recorded in the prior-year period, and 
the impact of foreign exchange.  Global Cards managed revenues declined 6%.  Average managed loans 
declined 2%, due to lower purchase sales in North America and the impact of foreign exchange.  North 
America managed revenues increased 4%. 

– Consumer Banking revenues declined 22%, driven by a 47% decline in investment sales, lower mortgage 
servicing revenue, the impact of foreign exchange, lower volumes and spread compression. 

– In the Institutional Clients Group, Securities and Banking revenues were negative $10.6 billion, mainly due to 
net losses and write-downs of $7.8 billion (see detail in Schedule D), a $5.3 billion downward credit value 
adjustment on derivative positions, excluding monolines, as well as losses of $2.5 billion in private equity and 
equity investments. 

– Transaction Services revenues were up 4% to $2.4 billion, reflecting double-digit revenue growth in Treasury 
and Trade Solutions (“TTS”).  Average deposits and other customer liability balances increased 5%, driven by 
North America.  Assets under custody declined 18%, principally due to declining equity markets. 

– Global Wealth Management revenues declined 18%, reflecting the adverse impact of market conditions on 
capital markets and investment revenues, particularly in North America and Asia.  Revenues also included an 
$87 million write-down on auction rate securities related to the August 7, 2008 settlement.  Average loans 
and deposits declined 3% and 4%, respectively, and client assets under fee-based management declined 
35%.  The decline in client assets under fee-based management was mainly due to lower asset valuations, 
reflecting declining market values.    

• Operating expenses were $15.3 billion, down 5%, reflecting benefits from re-engineering efforts and the impact 
of foreign exchange.  Expenses included $2.0 billion in restructuring charges and a $563 million intangible asset 
impairment charge related to Nikko Asset Management.  Expenses in the prior-year period included $539 million 
in repositioning charges and a $306 million Visa-related litigation reserve.  Excluding all these items, expenses 
declined 16%. 

• Credit costs of $12.7 billion, up 66%, consisted mainly of $6.1 billion in net credit losses, a $6.0 billion net loan 
loss reserve build, and $594 million of policyholder benefits and claims.  Net credit losses increased $2.6 billion, 
primarily driven by Consumer Banking and Cards in North America, and Securities and Banking.  The 
incremental net loan loss reserve build of $2.3 billion was mainly due to a $1.2 billion loan loss reserve build 
related to LyondellBasell recorded in Securities and Banking.  The increase in policyholder benefits and claims 
was due to a change in the accounting estimate for future policy benefits in Primerica Financial Services. 

• Taxes.  The effective tax rate on continuing operations was 44.6% versus 42.7% in the prior-year period.  The 
current quarter’s taxes included a $994 million tax benefit related to the restructuring of the Japan Consumer 
Finance operations.        

• Capital Position.  During the quarter, Citi issued $45 billion of preferred stock and warrants to the U.S. Treasury 
as part of the TARP.  The Tier 1 capital ratio was approximately 11.8%. 

• Goodwill.  In light of recent market and economic events and today’s restructuring announcement, Citi is 
continuing to review goodwill to determine whether an impairment results. 
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GLOBAL CARDS 

 Fourth Quarter Revenues  % Fourth Quarter Net Income  % 
(In Millions of Dollars) 2008 2007 Change 2008 2007 Change 
   North America $2,640 $3,678 (28)% $(371) $322 NM 
   Europe, Middle East and Africa 537 565 (5) (138) 120 NM 
   Latin America 869 1,218 (29) (154) 251 NM 
   Asia 566 818 (31) 53 241 (78) 
Total Global Cards $4,612 $6,279 (27)% $(610) $934  NM 
NM  Not Meaningful.       
 Fourth Quarter Revenues  %    
(In Millions of Dollars) 2008 2007 Change    
North America GAAP Revenues $2,640 $3,678 (28)%    
 Impact of Securitization Activity 2,426 1,200 NM    
North America Managed Revenues $5,066 $4,878 4%    
NM  Not Meaningful.       

• Revenues 
– Global Cards GAAP revenues declined 27%, mainly due to lower securitization results in North America, the 

absence of a $584 million pre-tax gain on Visa and MasterCard shares recorded in the prior-year period, and 
the impact of foreign exchange.  Global Cards managed revenues declined 6%.  

– Average managed loans declined 2%, due to lower purchase sales in North America and the impact of 
foreign exchange.   

– In North America, GAAP revenues declined 28%, as lower securitization revenues primarily reflected the 
impact of higher credit losses in the securitization trusts.  Managed revenues increased 4%, driven by a 97 
basis point increase in the managed net interest margin to 11.04%, partially offset by the absence of a prior-
year gain on the sale of MasterCard shares.  The improvement in the managed net interest margin reflects 
higher interest and fee revenues due to higher revolving balances, as well as lower cost of funds.  Purchase 
sales declined 15%, reflecting lower spending across nearly all portfolios.  Average managed loans declined 
1%, due to lower purchase sales and balance transfer volumes, partially offset by a decline in payment rates 
across all portfolios.  

– In EMEA, revenues declined 5%, and purchase sales and average loans were down 21% and 7%, 
respectively, as growth in revenues, sales and loans was more than offset by the impact of foreign exchange.   

– In Latin America, revenues declined 29%, due to the absence of a gain on Visa shares recorded in the prior-
year period, as well as the impact of foreign exchange.  Purchase sales and average loans declined 15% and 
13%, respectively, also reflecting the impact of foreign exchange.       

– In Asia, revenues declined 31%, purchase sales were down 7% and average loans were up 1%, as growth in 
revenues, sales and loans was more than offset by the impact of foreign exchange.  The decline in revenues 
also reflects the absence of a gain on Visa shares recorded in the prior-year period.      

• Expenses 
– Expenses declined 14%, primarily due to the absence of a $293 million Visa-related litigation reserve 

recorded in the prior-year period, as well as the impact of foreign exchange.  The decline in expenses was 
also driven by lower compensation and marketing costs, reflecting a continued slowdown in acquisition 
marketing, partially offset by a $127 million restructuring charge. 

• Credit Costs 
– In North America, credit costs increased 34%, reflecting higher net credit losses, up 37% or $242 million, and 

a $172 million incremental net loan loss reserve build.  Higher credit costs reflected a continued weakening of 
leading credit indicators and trends in the macro-economic environment, including rising unemployment, 
higher bankruptcy filings, and the housing market downturn.  Higher credit costs also reflected a significant 
increase in the rate at which customers became delinquent, as well as the continued acceleration in the rate 
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at which delinquent customers advanced to write-off.  The managed net credit loss ratio increased 268 basis 
points to 6.98% in the Citi branded portfolio and 340 basis points to 9.86% in the retail partners portfolio. 

– In EMEA, credit costs increased $328 million, reflecting higher net credit losses, up $154 million, and a $174 
million incremental net loan loss reserve build.  Higher credit costs reflected the impact of purchase 
accounting adjustments recorded in the prior-year period relating to the Egg acquisition, as well as continued 
credit deterioration in the UK, Spain, and Greece.  The net credit loss ratio increased 445 basis points to 
5.17%. 

– In Latin America, credit costs increased 89%, reflecting higher net credit losses, up 37% or $115 million, and 
a $231 million incremental net loan loss reserve build.  Higher credit costs were driven by continued 
deterioration in the credit environment in Mexico and Brazil.  The net credit loss ratio increased 517 basis 
points to 14.18%. 

– In Asia, credit costs increased 54%, reflecting higher net credit losses, up 32% or $39 million, and a $46 
million incremental net loan loss reserve build.  Higher credit costs reflected continued deterioration, primarily 
in India.  The net credit loss ratio increased 96 basis points to 4.02%. 

• Net Income 
– The $610 million net loss was mainly driven by the significant increase in credit costs.   

CONSUMER BANKING 

  Fourth Quarter Revenues % Fourth Quarter Net Income % 
(In Millions of Dollars) 2008 2007 Change 2008 2007 Change 
   North America $3,604 $4,545 (21)% $(2,165) $(920) NM 
   Europe, Middle East and Africa 512 697 (27) (233) (64) NM 
   Latin America 858 1,172 (27) (76) 206 NM 
   Asia 1,103 1,422 (22) 796 200 NM 
Total Consumer Banking $6,077 $7,836 (22)% $(1,678) $(578) NM 
NM  Not Meaningful.             

Revenues declined 22%, driven by a 47% decline in investment sales, lower mortgage servicing revenue, the 
impact of foreign exchange, lower volumes and spread compression.  The decline in investment sales was driven 
by a general slowdown in global capital market activities.  Average loans and deposits were down 6% and 7%, 
respectively.  Expenses declined 3%, as benefits from re-engineering efforts and the impact of foreign exchange 
more than offset $384 million in restructuring charges.  Credit costs increased 23% or $1.1 billion, reflecting a 
significant increase in net credit losses, up $1.7 billion.  Credit costs also included a $2.3 billion net loan loss 
reserve build, mainly in North America across all portfolios, including additional reserves for increased numbers of 
loan modification adjustments to customer loans across all product lines.    
• North America 

– Revenues declined 21%, mainly driven by lower mortgage servicing revenue and the absence of gains on the 
sale of assets.  Average loans were down 5%, driven by a decline in residential real estate originations and 
loans, and deposits were up 3%.   

– Credit costs increased 21% and included higher net credit losses, up $1.6 billion, and a $2.0 billion net loan 
loss reserve build across all portfolios, including additional reserves for increased numbers of loan 
modification adjustments to customer loans across all product lines.  The loan loss reserve build was $766 
million lower than the prior-year period.  Higher credit costs reflected a weakening of leading credit indicators, 
including a continued rise in delinquencies in first and second mortgages, personal loans and auto loans.  
Credit costs also reflected trends in the macro-economic environment, including housing market declines.  
The net credit loss ratio increased 222 basis points to 3.62%.  The net loss of $2.2 billion was mainly driven 
by lower revenues, a $226 million restructuring charge, and higher credit costs.   

• Europe, Middle East and Africa 
– Revenues declined 27%, as average loans and deposits were down 14% and 28%, respectively.  The decline 

in average deposits was primarily due to the impact of foreign exchange, as well as customer actions to align 
deposits with government insurance programs, mainly in the UK.  Investment sales and assets under 
management declined mainly due to adverse market conditions. 
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– Credit costs increased 3%, due to higher net credit losses, up 14% or $25 million.  The net loan loss reserve 
build of $83 million was $16 million lower than the prior-year period.  Higher credit costs reflected continued 
credit deterioration, particularly in Spain and Greece.  The net credit loss ratio increased 95 basis points to 
3.75%.  Lower revenues and the increase in credit costs led to a net loss of $233 million.     

• Latin America 
– Revenues decreased 27%, reflecting the impact of foreign exchange, the absence of a gain on Visa shares 

recorded in the prior-year period, and the divestiture of the Chile Consumer Banking operations, which closed 
in January 2008.  Average loans and deposits were down 3% and 13%, respectively, due to the impact of 
foreign exchange.   

– Credit costs nearly doubled, due to an increase in net credit losses, up 32% or $35 million, and a $94 million 
incremental net loan loss reserve build.  Higher credit costs reflected a continued deterioration in Mexico, 
Brazil, and Colombia.  The net credit loss ratio increased 108 basis points to 4.04%.  Lower revenues and a 
significant rise in credit costs led to a net loss of $76 million. 

• Asia 
– Excluding Japan Consumer Finance, revenues declined 20%, mainly driven by a significant decline in 

investment revenues, as investment sales declined 83%, reflecting a continued decline in equity markets 
across Asia.  The declines in average loans and deposits of 12% and 9%, respectively, were mainly due to 
the impact of foreign exchange.  Credit costs more than doubled, driven by higher net credit losses, up 57% 
or $59 million, and a $71 million incremental net loan loss reserve build.  Higher credit costs were mainly 
driven by continued deterioration in the credit environment in India.  The net credit loss ratio increased 66 
basis points to 1.48%.  Net income declined 35% to $251 million. 

– In Japan Consumer Finance, revenues declined 47%, reflecting a decline in net interest revenues as the 
portfolio continues to be managed down.  Revenues also included a $174 million pre-tax charge to increase 
reserves for estimated losses due to customer settlements.  This compares to a $188 million pre-tax charge 
recorded in the prior-year period.  Net income of $545 million reflected a tax benefit of $750 million, mainly 
due to the restructuring of legal vehicles. 

INSTITUTIONAL CLIENTS GROUP 

     Fourth Quarter Revenues % Fourth Quarter Net Income % 
(In Millions of Dollars) 2008 2007 Change 2008 2007 Change 
North America $(11,331) $(11,889) 5% $(8,784) $(8,785) -- 
Europe, Middle East and Africa 988 (3,762) NM (240) (3,543) 93 
Latin America 561 812 (31) 129 334 (61)% 
Asia (808) 1,749 NM (1,283) 604 NM 
    Securities and Banking  $(10,590) $(13,090) 19% $(10,178) $(11,390) 11% 
       
North America $591 $468 26% $71 $50 42% 
Europe, Middle East and Africa 818 779 5 265 171 55 
Latin America 336 341 (1) 108 132 (18) 
Asia 654 711 (8) 277 314 (12) 
    Transaction Services $2,399 $2,299 4% $721 $667 8% 
       
Institutional Clients Group $(8,191) $(10,791) 24% $(9,457) $(10,723) 12% 
NM  Not Meaningful.      

• Securities and Banking 
– Securities and banking revenues were negative $10.6 billion due to substantial write-downs and losses.   
– Fixed income markets revenues of negative $13.4 billion reflected:  

 A $5.3 billion downward credit value adjustment on derivative positions, excluding monolines.  The 
continued disruption in the credit markets caused counterparty credit spreads to widen, while the TARP 
capital injection contributed to the tightening of Citi’s credit spreads.  This unusual divergence led to the 
downward adjustment. 
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 Net write-downs of $4.6 billion on sub-prime related direct exposures.  These exposures on December 
31, 2008, were comprised of approximately $2.0 billion of gross lending and structuring exposures and 
approximately $12.0 billion of net ABS CDO super senior exposures (ABS CDO super senior gross 
exposures of $ 18.9 billion). On September 30, 2008, these exposures were comprised of 
approximately $3.3 billion of gross lending and structuring exposures and approximately $16.3 billion of 
net ABS CDO super senior exposures (ABS CDO super senior gross exposures of $25.7 billion).  See 
details in Schedule E.   

 Private equity and equity investments losses of $2.5 billion. 

 Write-downs of $1.3 billion, net of hedges, on Alt-A mortgages. 

 Write-downs of $1.1 billion on SIV assets. 

 Write-downs of $991 million on commercial real estate positions. 

 Downward credit value adjustments of $897 million related to exposure to monoline insurers. 

 Write-downs of $307 million on ARS proprietary positions and $87 million on positions related to the 
August 7, 2008 settlement. 

 Negative revenues were partially offset by a $2.0 billion gain related to the inclusion of Citi's credit 
spreads in the determination of the market value of those liabilities for which the fair value option was 
elected, as well as strong revenues in the interest rate and currency trading business.  

– Equity markets revenues decreased by $1.4 billion to negative $650 million.  Revenues generated in cash 
trading and prime broker were offset by losses in derivatives, convertibles, and proprietary trading.  

– Lending revenues increased $1.1 billion to $2.1 billion, primarily driven by gains on credit default swap 
hedges, partially offset by write-downs of $382 million, net of underwriting fees, on funded and unfunded 
highly leveraged finance commitments.  

– Net investment banking revenues declined 79% to $275 million. 

 Advisory revenues were $236 million, down 57%, reflecting continued difficult market conditions.   

 Equity underwriting revenues were $26 million, down $435 million, reflecting continued volatility in the 
equity markets and extremely low global volumes.   

 Debt underwriting revenues were $56 million, down 86%, primarily driven by net write-downs of $213 
million of highly leveraged finance commitments and lower market volumes overall. 

– North America results reflect write-downs on sub-prime related direct exposures, Alt-A mortgages, and 
commercial real estate positions, as well as the negative effect from the downward credit value adjustment on 
derivative positions, excluding monolines.  Negative revenues were partially offset by gains on credit default 
swap hedges and a strong performance in currency trading.   EMEA revenues increased $4.8 billion, mainly 
because sub-prime related direct exposures are now managed primarily in North America after being 
transferred in the second quarter 2008 from EMEA to North America.  EMEA revenues also reflected strong 
results in currency trading as well as local markets sales and trading.  Latin America revenues declined 31%, 
reflecting unfavorable market conditions mainly related to equities trading and the mark-to-market impact of 
wider credit spreads, partially offset by improvements in local markets sales and trading, and lending.  Asia 
revenues declined $2.6 billion reflecting losses on proprietary investments and difficult market conditions, 
partially offset by strong performance in rates and currencies.   

– Expenses decreased 12%, driven by a significant decrease in salary and incentive compensation due to 
headcount reductions and cost cutting offset by a $563 million Nikko Asset Management intangible asset 
impairment charge and a $457 million restructuring charge.   

– Credit costs increased significantly, mainly driven by a $2.1 billion incremental net loan loss reserve build.  
The loan loss reserve build reflected a $1.5 billion incremental net build to loan loss reserves for specific 
counterparties, which included $1.2 billion for LyondellBasell, as well as a $0.6 billion incremental net build to 
reflect a general weakening in the corporate credit environment.     

• Transaction Services 
– Transaction Services revenues were up 4% to $2.4 billion, reflecting double-digit revenue growth in TTS. 

Average deposits and other customer liability balances increased 5%, driven by North America.  Assets 
under custody declined 18% due to declining equity markets.  




